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Velkommen v/LMI 

Introduksjon av del 2 v/LMI

Innblikk fra Danmark – hvilke utfordringer og muligheter har 
alternative avtaler medført?
v/Dorthe Bartles, Senior strategisk rådgiver - Nye Lægemidler, Amgros

Innblikk fra Sverige – TLV sitt syn på alternative pris- og 
betalingsmodeller
v/Douglas Lundin, Chefsekonom, TLV

Erfaringer med alternative prisavtaler 
v/Iselin Dahlen Syversen, avdelingsleder Nye metoder, SHI 

Risikodeling i alternative avtaler
v/Erik Magnus Sæther, Partner at Oslo Economics 

Samtale: Erfaringer, læring og videre utvikling:
- Inger Cathrine Bryne, Beslutningsforum 
- Iselin Dahlen Syversen, Sykehusinnkjøp 
- Erik Magnus Sæther, Partner at Oslo Economics 
- Veronika Barrabes, Styreleder LMI

LUNSJ

CONNECT – et o�entlig privat samarbeid som har lykkes med å gi rask tilgang 
for små pasientgrupper – hva kan vi lære? 
v/Sigbjørn Smeland, klinikkleder, Kreftklinikken, Radiumhospitalet
 
Hva er en god konkurranse 
v/Jan Kristo�er Høiland, Seniorrådgiver – Markedsavdeling for mat, handel og 
helse, Konkurransetilsynet 

Den dyreste behandlingen er den som ikke virker – Hva er en god anska�else 
v/Kirsti Nyhus, Market Access Director Scandinavia & 
Country Lead Norway Abbvie  

Videre utvikling av systemet for nye metoder
v/Inger Cathrine Bryne, leder av Beslutningsforum 
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DEL 1: Innovative anska�elser av legemidler 

DEL 2: Alternative pris- og betalingsmodeller 
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